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Coupez votre micro (sur votre ordinateur
et/ou téléphone) pour éviter les bruits
parasites

Rappel des bonnes pratiques 
pour la tenue des réunions à distance

En fin de présentation, lorsque la session
questions/réponses sera ouverte, vous
pourrez rouvrir vos micros. Annoncez votre
prénom et nom lorsque vous intervenez

Utilisez la fonction « Chat » pendant la
session pour partager vos remarques et
poser vos questions. Elles seront ensuite
reprises par le modérateur et transmises aux
intervenants
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IZBERG MARKETPLACE

“Marketplace specialist named vendor offering marketplace 
overlay solutions on top of e-commerce platforms”

La solution Saas la plus flexible et personnalisable pour lancer 

des marketplaces de produits & services.

Lancé en 2014

Experts E-commerce & 
Marketplaces

50 clients

Solution full-API

Notre technologie et expertise nous permettent d’accompagner

des acteurs et de transformer leur business B2B & B2C pour 

devenir la référence dans leur domaine.

Depuis 2019 IZBERG fait partie du Groupe 



Tendances de marchés
Les marketplaces et le financement B2B en plein essor

67%
CA mondial se 

fait
sur des

marketplaces
en 2022 

Forrester

70% 
des nouvelles 
marketplaces 

seront B2B
Gartner

10%
en 2008

LSA

7.000 Md$
en 2022

Frost & Sullivan
17/20

sites e-commerce 
français les plus
visités sont des 
marketplaces 

Fevad

36 Md€ 
en 2021 en France

ASF

90% 
Crédit-bail et 

Location longue durée
ASF

Marketplaces & e-commerce Marché e-commerce B2B

Marché financement d’équipements

Monde France



MODELE
MARKETPLACE
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Acheteur 1
Acheteur 2
Acheteur 3

…

LE MODÈLE E-COMMERCE

PRODUITS OU 
SERVICES 

VOTRE
ENTREPRISE

Achat de 
produits et/ou

services

Vente de produits 
et/ou services



SITE MARKETPLACE

Vendeurs 
Tiers

LE MODÈLE ONLINE MARKETPLACE

Vente de 
produits et/ou 

services

Achat de 
produits et/ou

services

Acheteur 1
Acheteur 2
Acheteur 3

…
OPERATEUR

MARKETPLACE

PRODUTS OU 
SERVICES DE 

VOTRE
ENTREPRISE



UNE SOLUTION, MULTIPLES STRATÉGIES

Pure-Players Retailers Commerce de gros Équipementiers Services



Besoins de personnalisation en B2B

Stratégies 
tarifaires

Demandes de 
devis

Facturation

UNLIMITED MARKETPLACE PLATFORM… 

Logistique

• Dégressivité par 
quantité

• Contrats existants

• Unité de vente

• Interaction 
Vendeurs/Acheteurs

• Contractualisation 
en deux temps

• Facturation à la 
livraison des produits

• Selon les produits 
livres (donc 
potentiellement en 
plusieurs fois)

Gestion des prix 
spécifiques

Phase de 
négociation Workflows dédiés Flux à synchroniser

• Livraison différée 
selon le besoin du 
client



MERCI ! 

Thierry YADAN
VP Sales & Marketing

thierry.yadan@izberg-marketplace.com
+33(0)6 82 68 85 09



Denis ROUSSON
Head of Southern Europe















































• Accélération Digitale –
Avril 2023

Rishma Hassanaly
Responsable Partenariats Digitaux
Allianz Trade

















Merci pour votre attention

Questions ?


